Uvodny pribeh

Z Viedne
do sveta

To, ¢o sa v roku 1919 zacalo ako Institut pre vyskum, experimenty a aplikaciu,
skratene EVVA, v 15. viedenskom obvode, sa rozvinulo do medzinarodne Uspes-
nej firmy. Okolo 750 zamestnancov vo Viedni a pobockach v desiatich krajinach,

ako aj Partneri a zakaznici na v3etkych kontinentoch robia svet minimalne v malom
0 nie€o bezpecnejSim.
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imon Leung z Hongkongu
smartfénom otvara dvere do
svojej kanceldrie — vdaka AirKey
rovnako aj jeho zamestnanci.
Osetrovatel Yves Nzé v Libreville v Gabu-
ne starostlivo uzamyka pristup do svojej
radiologickej stanice svojim robustnym
kli¢om EPS. S motivaciou otvara Eléni
Papadopoulos dvere do svojej kancelarie
v Thessalonikach v Grécku. Ked' Lorin
Schéttli v Aargau otvéra dvere do Casa
Hubpuint, vdaka Xesar a ICS sa stcasne
zaznamenava jeho pracovny Cas. Tychto
[udi delia od seba tisicky kilometrov,
avsak vsetkym je spolo¢né, Ze denno-
denne vyuZivaju produkt firmy EVVA.

Export ako motor rastu

Dnes tvori export tak do pobociek,
ako aj k distribatorom uz 50 % obratu.
A pokial ide o strategické ciele, tento
podiel sa eSte dalej zvySuje, lebo rast
je pre EVVA mozny vdaka exportu.
Levi podiel na uvedenom ma Nemecko
s takmer 50 % a pri stale velkom
potenciali.

Medzinarodny uspech s dvoma
modelmi

Pri dosahovani medzinarodného
Uspechu vsadza EVVA na dva varianty
medzinarodného partnerstva, resp.
blizkosti zakaznikov. V desiatich
pobockach v Eurépe sa produkty EVVA
Ciastocne vyrabaju priamo na mieste

a finalizuju, ako aj poskytuje podpora
zakaznikom a Partnerom pri planovani
a realizacii ich rieSeni. Minimalne

z 50 % ich vlastni EVVA, su zapojeni do
strategickych rozhodnuti a podavaju
hlasenia do Viedne.

Takzvani distributori tvoria predmostie
v 48 krajinach. Ide o nezavislé
spolo¢nosti, ktoré funguju na trhu

vo vlastnom mene. Ich velkost

siaha od jednoosobovych firiem

az po podniky, ktoré su vacsie nez
EVVA. Ich spolo¢nym menovatefom
je, Ze st zmluvne spojeni s EVVA.

V zmluvach su dohodnuté odbytové
ciele, ako aj ramcové podmienky, ako
napriklad ponuka Skoleni. Takto sa
firme EVVA dari makky vstup na trhy,
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»KvOli istote nasich pracovnych miest musi EVVA neustdle rdst.
To v malej krajine ako je Rakusko, nie je dostatocne mozZné.
Preto je internacionalizdcia nutnym predpokladom pre zabezpecenie jej

Srdce EVVA, ktorym je vyroba, sa nacha-
dza uprostred Viedne, hlavného mesta

Rakuska.
Poradie top exportnych
trhov podla obratu
TOP 5 exportnych trhov EVVA Nemecko
tvori Nemecko, Svédsko, Svaj-
Ciarsko, Taliansko a Belgicko. &yédsko
Svajciarsko
Taliansko
Belgicko
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fungovania v Rakusku aj do buducnosti. « b

Stefan Ehrlich-Adam, CEO EVVA Sicherheitstechnologie GmbH

ktory by z dovodu jej geografickej
polohy alebo jej Struktur bol iba

tazko dosiahnutelny. K tomuto hovori
Ulises Lorente, veduci exportu: ,Vstup
na trh je mozny len so spolahlivym

a dobre zosietovanym Partnerom
priamo na mieste.”

Najvyssia kvalita naprie¢ hranicami
Aby aj Partneri priamo na mieste mali
rychlo a hladko k dispozicii osved¢ent
kvalitu EVVA, pracuje sa s takzvanymi
predmontovanymi produktmi. Takto
sa prave v mechanickej oblasti
dodavaju zvacsa polotovary, ktoré
potom distribltor priamo na

46 %

10 %

8 %

mieste kompletizuje a prispdsobuje
prislusnym potrebam. To zarucuje
kratke dodacie lehoty a navyse Setri
naklady, pretoze netreba neustale
odosielat malé mnozZstva. Vdaka
velkému vyberu réznych profilov
uzamykacich cylindrickych vioZiek

a rozsiahlym dodato¢nym funkciam
dokdzu bezpec¢nostné produkty EVVA
vo svojom koneénom efekte spiiat
takmer kazdu poZziadavku, ktora je
Specificka pre danu krajinu.

Kam vedie cesta?

Aj ked mapa sveta s pobockami

a distributormi podsobi ako pestry
mix, realizacia zo stranu pobociek,
ako aj spolupraca s distribdtormi sa
voli prisne strategicky. PretoZe pre
EVVA su trhy rentabilné iba vtedy,
ked su pritomné produkty pouZitelné
bez obtiaznych produktovych prisp6-
sobeni. Preto jej potencial spociva

v Eurdépe, na Strednom vychode, ako
aj v juhovychodnej Azii/Austrélii.

Stupne partnerstva EVVA

Pre EVVA je spolupraca s Partnermi,
tak na vnutrostatnej, ako aj medzi-
narodnej Urovni, nevyhnutnostou.

V elektronike je partnersky program
zavedeny uZ po celom svete.

V mechanike sa to este len planuje

a momentalne testuje vo Svaj¢iarsku.



Svet EVVA

Pobocky

. Distributori

Celkovo maju Partneri k dispozicii tri
stupne spoluprace plus distribu¢ny
stupen pre firmy v cudzine. EVVA
rozliSuje medzi:

Reseller: Tu objednava iba Partner
a dostava prislusne podla objemu
rozne rabaty.

Partner: Prostrednictvom pravidel-
nych objedndvok sa Partneri zucastrnu-
ju aj osvedcenych 3koleni EVVA, aby
sa eSte viac dozvedeli o produktoch,
ich moZnostiach rieseni a ich prospe-
chu pre zdkaznika. Zavfsenie ponuky
predstavuju predajné skolenia.
Certified Partner: Na tomto stupni
sa poskytuje najvy3si rabat — avak
treba tieZ splnit pocetné podmienky,
ako je absolvovanie urcitych Skoleni,
zachovavanie definovaného skla-
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dového stavu, dosiahnutie dohod-
nutych obratovych cielov, garancia
dohodnutych dodacich lehét, ako
aj prednostné pouzivanie produktov
EVVA pri projektoch.

Medzinarodné veltrhy

Na ucely budovania a pestovania
medzinarodnych kontaktov kladie
EVVA velky doéraz na pritomnost na
medzinarodnych podujatiach. K tomu
sa rata medziinym Intersec Dubai,
Security Essen alebo SECTECH v Sto-
kholme. Ustrednym bodom pri tychto
Ucastiach na veltrhu nie je ani tak
koncovy zdkaznik, ako skér budovanie
kontaktov k potencidlnym partnerom,
ktori sa ndsledne mozno stanu aj
distribatormi. .

Vykroéenie do sveta

V 70-tych rokoch 20. storocia zacala EVVA
s internacionalizaciou a stala sa eurépskou
spolocnostou.

Internacionalizacia bola mozna predovset-
kym vdaka akvizicii uz jestvujdcich firiem
a ich integracii do EVVA. Takto sa mohlo
dalej vyuZivat lokdIne know-how, ako aj
kompetencia miestnych zamestnancov.

Dnes sa k EVVA v Eurépe radi desiatka
pobociek.

Produkty a rieSenia sa distribuujt do 59
krajin po celom svete.
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