Huvudtema

Fran Wien
till vida varlden

Foretaget EVVA, en akronym for “Erfindungs-Versuchs-Verwertungs-Anstalt”
(institutet for uppfinningar, experiment och tillampning pa svenska), grundades
1919 i den 15:e stadsdelen i Wien och har numera utvecklats till ett internationellt
framgangsrikt féretag. Omkring 750 anstallda i Wien och dotterbolag i tio
lander samt partner och kunder pa alla kontinenter gor varlden lite sakrare —
atminstone pa det personliga planet.

8 | SECURITYNEWS

imon Leung fran Hongkong
Oppnar dorren till sitt kontor
med mobilen — precis som hans
medarbetare tack vare AirKey.
Sjukskoterskan Yves Nzé i Libreville
in Gabun laser noggrant dérren till
sin radiologistation med en robust
EPS-nyckel. Full av motivation éppnar
Eléni Papadopoulos dérren till sitt
kontor i Thessaloniki i Grekland. Nar
Lorin Schottli i Aargau 6ppnar doérren
till Casa Hubpunt registreras samtidigt
hans arbetstid tack vare Xesar och
ICS. Tusentals kilometer skiljer dessa
manniskor at men alla har en sak
gemensamt — de anvander en produkt
fran foretaget EVVA varje dag.

Export som drivkraft for tillvaxt

| dagslaget kommer 50 % av omsatt-
ningen fran export, bade i dotterbo-
lagen och till distributérerna. Om de
strategiska malen uppfylls kommer
denna andel att bli &nnu storre,
eftersom export mojliggor tillvaxt for

EVVA. Med 50 % star Tyskland for
merparten av exporten och potentialen
ar fortfarande stor.

Internationell framgang med tva
modeller

For att starka sin internationella fram-
gang satsar EVVA pa tva olika varianter
av internationellt samarbete respektive
kundndrhet. | de tio dotterbolagen i
Europa tillverkas EVVA-produkter delvis
pa plats och finaliseras, och kunder
och partner far stéd vid planering

och genomférande av sina lésningar.
De &gs till minst 50 % av EVVA,

ar delaktiga i de strategiska besluten
och rapporterar till Wien.

Sa kallade distributérer utgor brohu-
vuden i 48 lander. De ar oberoende
féretag som agerar under eget namn
pa marknaden. Deras storlek varierar
frdn enmansbolag till féretag som ar
storre an EVVA. Deras gemensamma
namnare ar att de ar bundna till EVVA
genom avtal. | dessa avtal regleras
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» For att vi ska kunna trygga vdra jobb mdste EVVA stdndigt vdxa som
féretag. | ett litet land som Osterrike kan detta inte ske i tillrcickligt stor
utstrdckning. Ddrfér dr internationalisering nddvdndigt for att féretaget

ska kunna fortsdtta sin verksamhet i Osterrike. «

Hjartat av EVVA, produktionen befinner sig
mitt i Wien, Osterrikes huvudstad.

De viktigaste export-
marknaderna rangord-

nade efter omsattning Tskland
ysklan

De fem viktigaste exportmark-
naderna for EVVA &r Tyskland,
Sverige, Schweiz, Italien och
Belgien.

Sverige
Schweiz
Italien

Belgien
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‘e,

Stefan Ehrlich-Adam, CEO EVVA Sicherheitstechnologie GmbH

omsattningsmal och ramvillkor, till
exempel fér utbildningar. Pa sa satt
kan EVVA smidigt ta sig in pa markna-
der som ar svara att fa tilltrade till pa
grund av deras geografiska lage eller
struktur. — Att ta sig in pa en marknad
gar bara om man har en tillforlitlig
partner med ett stort natverk pa plats,
sager exportchef Ulises Lorente.

Hoégsta kvalitet dver granserna

For att dven vara partner pa plats
snabbt och smidigt ska kunna

fa tillgang till EVVA:s beprévade
kvalitet arbetar vi med sa kallade
férmonterade produkter. Inte minst
inom det mekaniska omradet levereras

46%

10%

8%

darfor framst halvfardiga produkter
som sedan kompletteras pa plats
och anpassas till respektive behov av
distributoren. Det sakerstaller snabba
leveranstider och sparar dessutom
kostnader eftersom man inte hela
tiden behdver leverera mindre
mangder. Tack vare ett stort utbud av
olika lascylinderprofiler och manga
extrafunktioner uppfyller sdkerhets-
produkter fran EVVA sa gott som alla
landspecifika krav.

Vart bar det han?

Aven om de olika dotterbolagen och
distributorerna verkar vara slump-
massigt placerade pa olika platser i
varlden har inrattandet av dotterbolag
och samarbetet med distributorer
valts strategiskt. For EVVA &r namligen
marknader [6nsamma endast om de
befintliga produkterna kan anvandas
utan krangliga produktanpassningar.
Foljaktligen finns den storsta poten-
tialen i Europa, Mellandstern samt i
Sydostasien/Australien.

EVVA:s olika partnerskapsnivaer
For EVVA ar samarbetet med
foretagets partner av grundldggande
betydelse, bade pa nationellt och in-
ternationellt plan. Partnerprogrammet
har redan lanserats éver hela varlden
pa omrddet for elektronik. Nar det gal-



EVVA:s varld

Filialer

. Distributorer

ler det mekaniska sortimentet befinner
det sig fortfarande i planeringsstadiet
och testas for narvarande i Schweiz.
Partnerna kan valja mellan tre olika
nivaer av samarbete plus en distribu-
tionsniva for foretag i lander utanfor
Osterrike. Hos EVVA skiljer man mellan
foljande:

Aterforsaljare: | detta fall lagger
partnern endast bestallningar och far
olika rabatter beroende pa bestall-
ningsmangd.

Partner: Vid sidan av regelbundna be-
stallningar deltar partner aven i EVVA:s
beprovade utbildningar dar de far veta
mer om produkter, méjliga I6sningar
och kundnytta. Nivan avrundas med
saljutbildningar.

Certified Partner: | denna niva
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erbjuds den storsta rabatten, dock
maste partnerna uppfylla olika krav,
sasom att ga pa specifika utbildningar,
uppratthalla en viss lagerniva,

uppna avtalade omsattningsmal, halla
avtalade leveranstider samt anvanda
framst EVVA-produkter i projekt.

Internationella massor

For EVVA ar det viktigt att narvara vid
internationella massor for att kunna
knyta och uppratthalla kontakter.

Till dessa massor raknas bland annat
Intersec Dubai, Security Essen och
SECTECH i Stockholm. | detta samman-
hang ar det inte framst slutkunden
som star i fokus utan malet ar att knyta
kontakt med potentiella partner, vilka i
sin tur dven kan bli distributorer. *

Steg mot
globalisering

P4 1970-talet inledde EVVA sin internatio-
nalisering och blev ddrmed ett europeiskt
foretag.

Detta mojliggjordes framst genom uppkop
av befintliga foretag som inforlivades i
EVVA. Pa sa satt kunde man dra nytta av
den lokala expertisen och kompetensen
hos medarbetarna i de olika landerna.

Idag har EVVA tio dotterbolag i Europa.

Foretagets produkter och |8sningar sdljs i
mer an 59 lander dver hela varlden.
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